
C2

C2

MANUEL TAPIA

FORMACIÓN
Master en Finanzas, 03/2025 - En curso
Universidad Torcuato Di Tella - Buenos Aires

Licenciatura en Administración de Empresas, 01/2019 - 12/2022
Universidad de San Andrés - Buenos Aires

Colegio Cardenal Newman

EXPERIENCIA
Sales & Trading Ssr Analyst, 03/2025 - Actual
Stonex Group Inc. - Buenos Aires

Business Analyst, 10/2024 - 03/2025
IT Pipes - Buenos Aires

Notas Estructuradas & Wealth Management, 05/2023 - 05/2024
Balanz Capital - Buenos Aires

South Americas Controlling Team, 06/2021 - 11/2021
SAP - Buenos Aires

CONTACTO
Boulogne Sur Mer 1430, PBA
(Pacheco Golf Club)

(+54) 11 4174 - 6554

tapia.manuelb@gmail.com

Noviembre 7, 2000

APTITUDES

INTERESES PERSONALES

IDIOMAS
Español (nativo)
Experto

Inglés (educación bilingüe)
Experto

Contribuí al desarrollo de estrategias e iniciativas de ventas para segmentos de
clientes y tipos de productos específicos.

•

Construí una sólida comprensión fundamental de las operaciones y los flujos de
trabajo de la mesa de operaciones.

•

Colaboré con los miembros sénior del equipo de ventas en consultas y solicitudes
de clientes, obteniendo experiencia práctica en estrategias de ventas de activos
cruzados.

•

Apoyé la preparación de presentaciones y materiales para clientes proporcionando
análisis de datos y resúmenes de mercado en varias clases de activos.

•

Generé los informes internos para el seguimiento de las actividades y el
rendimiento de las ventas.

•

Desarrollé y ejecuté estrategias de ventas basadas en datos mediante el uso de
Salesforce, contribuyendo al diseño e implementación de iniciativas para clientes
de los Estados Unidos.

•

Comuniqué de forma efectiva los hallazgos del análisis de datos y las
recomendaciones estratégicas a clientes y equipos, en un entorno de trabajo en
inglés.

•

Emití y gestioné Notas Estructuradas para clientes corporativos e individuales
además de supervisar una cartera de clientes.

•

Gestioné la rentabilidad y el rendimiento del producto mediante tablas
automatizadas de Excel de creación propia y plataformas de proveedores,
elaborando informes mensuales basados en la performance de los productos.

•

Entregué presentaciones de inversión de forma constante, con análisis financiero y
macroeconómico ajustado a las necesidades de cada cliente.

•

Construí una relación cercana con proveedores y bancos internacionales y brindé
apoyo a los equipos de Balanz en Uruguay, Panamá y Londres.

•

Pasantía en el área de Contabilidad•
Análisis cuantitativo y cualitativo para la toma de decisiones contables y
comerciales.

•

www.linkedin.com/in/tapia-manuel

Excel y PowerPoint Avanzados•
Gestión de Clientes•
Estrategia Comercial•
Finanzas Corporativas•

Deporte•
Apasionado por el automovilismo•
Mecánica en la UTN / Restauración de
Clásicos

•


